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LA TUA RETE COMMERCIALE IN 8 SETTIMANE

A chi è rivolto:

La rete commerciale ha, per te imprenditore, un ruolo fondamentale per la 

realizzazione della tua impresa: è la forza motrice nonché la capacità di far 

affermare sul tuo mercato di riferimento, la tua azienda.

Che cosa è:

Noi di Studio G.R. possiamo aiutarti a creare una rete commerciale di 

qualità in 8 settimane, in linea con l’identità della tua squadra e degli 

obiettivi strategici aziendali, in poche settimane. 

Vantaggi:

La nostra esperienza in selezione con più di 2000 imprese ci permette di 

riuscire a inserire nella tua azienda collaboratori capaci e di proporre loro una 

vera opportunità di crescita che sappia incuriosirli e motivarli al tempo 

stesso. Superando l’emergenza e il turn over, eviterai di assumere candidati 

non idonei alla posizione o profili già formati che però non sempre condividono 

la tua visione e il progetto che intendi realizzare.

Contenuti:

Una opportuna pianificazione dei messaggi di ricerca, lo studio dei canali più 

idonei, le zone di interesse, la definizione precisa delle caratteristiche dei 

potenziali candidati ci permette di reperire un numero considerevole di 

curricula, fare uno screenning attento e meticoloso, contattare i candidati più 

in linea con il profilo richiesto ed effettuare i primi colloqui. Noi di Studio G.R. 

siamo in grado di proporti sin da subito collaboratori di spessore fortemente 

orientati all’attività commerciale. Questo selezionando per te persone abili 

e con l’ atteggiamento giusto, innescando un volano di crescita 

costante e duraturo. 

Per ulteriori informazioni chiama lo 059/330833 o scrivi a areamkt@studiogr.com
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